
找装修公司踩坑的亲身经历
 为什么写这篇文章呢？---- 就是不希望大家踩坑，赚钱不容易，拒绝被挥霍！
我买的房子是政府的积分房，2021年6月份付完首付以为很快就可以把手续办下来了，于是立马就开始寻找装修公司了。当时的想法是全包，因为我认为自己没有时间，也不懂装修这些事情，找一个大品牌的公司会比较有保障。

这么想也就这么做了，于是很快就找了一家叫广东帝豪装饰在晋江的分公司(原公司名称：泉州紫鹿缔豪装饰工程有限公司)，其实就是挂靠一个大品牌公司，实际操作还是原班人马，但是企业名称一换，瞬间就有品牌有保证了，装修费用也就上去了，[image: image1.png]RMEEARRHILES ?ﬁf
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很快他们就来测量房子了。几天后就说平面图画好了让我去公司当面看图并顺便了解一下公司。我如约而至，听对方讲解装修流程，说实话，如果前期没有做深入地了解和对比，你根本什么也听不懂。接收到的信息就是我们很正规，质量有保证，终身售后的。后来谈价格了，1088元/平的套餐价，说是正好年前做活动（2022.1月），可以省100元/平，还赠送厨房灶台橱柜，电线品牌升级等，听着觉得你不赶紧定下来就吃大亏的那种，当时想的太简单，不曾想装修的水会有这么深。脑子一热，当场交了定金1万（如图），之后对方说会尽快出效果图。
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一说要出效果图，我想着应该要把我喜欢的风格，之前收藏的一些家具款式发给他们去设计对吧。结果对方说不用，他们那边有模板，所有图片要从那里面找。好吧，我以为是我小白了，可能都是这样的。后来发现，其实并不是。几天后我拿到了效果图，当时还挺开心的（比较容易满足型的），就给家人和同事看看设计得如何，大家给了一堆建议后，我特地整理了要改的意见又加上自己的生活习惯，做成一份PPT发给对方，让他们进行修改。修改进展缓慢而且拿到的也是有的改有的没改，说是图库里刚好没有相应的图片。就这样来来回回改了几次，改到整个文件链接出了问题，点开都没有看到相应的设计房间。线上沟通这些也挺麻烦的，又因本身房子也还没有办完交房手续，还不能装修，我想着搞不好后期还会有什么想法要变动的，就先不折腾效果图的事情了。但是那段时间的沟通就觉得对方不怎么上心，起码要求改的东西还是没有改好，不是能力不行就是不用心。这个时候隐隐感觉不怎么好。
2022.6月份和朋友去了几次洛江居然之家选材。那个时候才真正线下去了解了这个行业，也接触了装修要用到的所有材料了。也是那时候发现我的那个效果图被里面的专业人士各种吐槽，说是很简单的设计，随便抠出来的那种简易版本，不是根据业主实际想要的。不是一家这么说，是好几家都这么说，我开始有点焦虑了。看来还是得重新审视一下，不能图自己简单省事了。
机缘巧合，我们公司来了一个设计人员，据说之前就是在装修公司工作的。去了几趟居然之家后，我正好也开始对装修感兴趣准备好好学习学习了，刚好来了位老师，不得热情请教啊。于是开启不懂就问模式，从他那里学到了很多干货，他说和装修公司谈，对方一看你是专业的，也会敬畏三分，不敢随便给你报价。确实如此，后来找的几家，在谈的过程中对方就一直说你懂很多啊。报价过来的和之前那家的对比，有的少1万多有的少2万的，而且都是提供明细给你看的。之前这家我还是交了定金的，问了几次明细，都说你这个就是套餐的，直接套餐费加上管理费给你看。然后就是一直催你签合同，确认开工时间。图纸没有确定好，效果图没有好，价格还没有好就催合同？！心里其实很反感这样的套路，说他们价格比其他人高很多，他们就开始说人家做的项目少，不规范，后期有什么问题更麻烦，然后就是自己装修程序非常规范之类的。嗯，不要太当真了，其实他们所谓的正规也就是流程标准化，不管你需要不需要，反正都加上，说是这样有保障，当然，也就减少了他售后的风险。羊毛出在羊身上也就罢了，有些是真没有必要的也一定要加就是坑了。这个我后期也会做一个专门针对装修细节的文给大家借鉴。
最后我成交的价格比他能给的最低价格少了2.7万（半包价）。其他先不说，管理费他按12%算，这个就相当高了，可见整体利润是很高的。我只能和他们沟通是否能退部分定金，怎么都不肯，理由就是定金是不能退的，感觉就跟耍流氓一样，没有道理可言。我想着只是出了个简单的效果图，真的不该收这么高的费用。我后面让另外一家出效果图是1000元给出的，而且还是按照我提供的餐桌，灯具，背景色来做的。所以可以想象，他简单出了一张效果图就要赚1万，这利润！我还敢给这样的公司装修吗？大家赚钱都不容易，千万不要被这种无良的公司坑了！
说这么多，总结如下：

1、 不要轻易给定金，这是硬性捆绑的方式。一般平面图都是测量后可以直接画出来的给业主看的，这个不需要钱。效果图就要看各个公司的了，如果是要按照自己想要的风格，根据自己的房屋特点来设计的话有些是需要花点钱的，但是尽量控制在1000以内，能500以内的最好。
2、 不要轻易相信装修公司的话，测量房屋可以多叫几家，对比平方数，广东帝豪晋江这家分公司就测量了126，别的来测量也就112。然后你就知道了，这个坑有多深，从测量里面就多了14平，而他们的报价就是按照平方数算的！另外，多对比设计方案和思路。这个需要坐下来谈的，面对面谈比较有效果。即便有中意的也不要太早下定论，再对比，三思而后行，不要冲动！
